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Licence Executive :
marketing et vente

Objectifs:

LES MODES D’EVALUATION DE LA FORMATION

 L'objectif du parcours « Marketing Vente » est de | > Travauxdiriges

transmettre & I'étudiant un socle de connaissances | Devolr surtable, exercices

. . " Prise de parole individuelle ou en groupe
fondamentales en sciences de gestion et plus : g o

Exposés
particulierement dans les principaux champs du | Fyaluation
marketing : étude des marchés, stratégies * Soutenance (mémoire + rapport
market/ng, market/ng operct:t/onpe{, communication Programme de la formation ¢
sur les réseaux sociaux, négociation
commerciale... »histoire du mafkeﬁng

+ micro ef macro economie
» Qutils statistiques

I E PROFIL -  sociologie et tendances de consommation
analyse de marché
gestion de la relation commerciale
communication
management stratégique et opérationnel
la négociation commerciale

Evaluation
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Cette licence s’adresse aux candidats :
» Titulaire d’'un BAC+2.
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Adresse: 37 _ A venue de Frammce Assdal Rabat
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